ATIC ile Adim Adim Kiresel Pazarlara Acilin

GUnumuz rekabetgi dUnyasinda ihracat, isletmeler icin sadece yeni
pazarlara ac¢ilmak degil, kUresel bir marka haline gelmenin de kapisini
aralamaktir. Ancak, ihracata baslamak yalnizca GrUnleri farkli bir
ulkeye gdondermekten ibaret degildir. Stratejik planlama, pazar
arastirmasi, lojistik, finansal sUrecler ve yasal gerekliliklerin dogru
yonetilmesi ihracatta basariigin kritik faktorlerdir.

ATIC olarak, Turkiye’den ABD’ye ihracat yapmak isteyen firmalara
kapsamli danigsmanlik ve rehberlik hizmetleri sunuyoruz. Sizi
uluslararasi pazara hazirliyor, dogru stratejilerle riskleri en aza
indirerek klresel pazarda guc¢lu bir oyuncu olmanizi sagliyoruz.

7AANN
@ +90 212 936 1166 www.aticturkiye.org atic@aticturkiye.org

N\



1. ihracata Hazir Misiniz? Oncelikle

Bunu Degerlendirin

ihracata baslamadan &nce, sirketinizin gercekten uluslararasi pazarlara acilmaya

hazir olup olmadigini analiz etmelisiniz.

ihracata Hazir Olup Olmadiginizi
Anlamanin 3 Temel Kriteri:

Urdin veya Hizmetin Uluslararasi
Piyasalara Uygunlugu: Uriintinliz, hedef
pazardaki talebe uygun mu?

Finansal Glc¢ ve Operasyonel
Kapasite: Uretim, sevkiyat ve operasyon
sureclerini karsilayacak sermayeye sahip
misiniz?

Dijital ve Kurumsal Kimlik: Web siteniz,
sosyal medya varliginiz ve musteri
referanslariniz gtvenilir bir firma
oldugunuzu gdsteriyor mu?

Uretim ve Tedarik Kapasitesi: ihracat
surecinde musteri taleplerini
karsilayabilecek yeterli Gretim
kapasitesine ve tedarik zinciri
yonetimine sahip misiniz?

ATIC’in Sundugu Destek:

¢ ihracata uygunluk analizi yaparak firmanizin gicli ve gelistiriimesi gereken

yonlerini belirliyoruz.

¢ Hedef pazar tespitiile en karli ve dogru pazara yonlendiriyoruz.
¢ Marka konumlandirma ve dijital varlik olusturma konusunda stratejik danigsmanlik

sagliyoruz.
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Ihracata Nasil Baslanir?

2. Hedef Pazar Arastirmasi Yapin

ABD, Turk ihracatgilar i¢cin bUyUk firsatlar sunan bir pazar olsa da giris stratejisi
bUyUk dnem tasir. Rastgele bir Ulkeye Urin gondermek yerine, stratejik bir se¢im
yapmalisiniz.

Dogru hedef pazari se¢gmek icin su sorulari sorun:

UriininGiz o pazarda talep gériiyor mu?

Hedef Ulkenin ticaret yasalari, gumruk vergileri ve ithalat politikalari uygun
mu?

Pazarda rekabet ne durumda? Siz hangi avantajlari sunabilirsiniz?

ATIC’in Sundugu Destek:
¢ ABD pazari analiz raporlari ile sektér bazlh bilgi sagliyoruz.

¢ RakKip analizi yaparak firmanizin rekabet avantajlarini belirliyoruz.
¢ ihracat destek programlari ve tesvikler hakkinda bilgilendiriyoruz.

Arastirma Kaynaklari:
¢ Ticaret Bakanli§i ve ihracatci Birlikleri tarafindan yayinlanan pazar raporlari

¢ Hedef Ulkedeki ticaret odalari ve sektdr dernekleri
¢ Google Trends, Statista, Trade Map gibi dijital araclar
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Ihracata Nasil Baslanir?

3. Markanizi ve Dijital Varliginizi Gug¢lendirin

Ihracatta basarili olmanin en biyUk sirri gliven olusturmaktir. Uluslararasi alicilar, is
yapacaklari sirketin glvenilir ve profesyonel olup olmadigini analiz eder.

Guclu bir marka igin dikkat etmeniz gerekenler:

Profesyonel bir web sitesi (Cok dilli olmasi bUyUk avantaj saglar)

Etkili bir logo ve kurumsal kimlik

4 Aktif sosyal medya hesaplari ve mUsteri referanslari

Hedef pazardaki alicilarin sizi bulabilecegi ticari platformlara Gye olmak (Alibaba,
Amazon, Global Sources vb.)

ATIC’in Sundugu Destek:

¢ Dijital pazarlama stratejileri ile markanizi klUresel alanda guc¢lendiriyoruz.

¢ ABD’de sirket kurulusu ve vergi kimlik numarasi (EIN) alma sUrecinde rehberlik
sagliyoruz.

¢ E-ticaret ve online satis kanallarina giris konusunda yol gdsteriyoruz.

4. ihracat Surecini Planlayin: Asamalar ve Gereklilikler

ihracat Siirecinde Takip Edilmesi Gereken 7 Temel Adim:

1- Siparis Alma ve On Gériismeler: MUsterinizle Grin, miktar ve fiyat konusunda
mutabakata varin.

2- Fiyat ve Odeme Sekillerinin Belirlenmesi: Akreditif, pesin 8deme veya vadeli édeme gibi
secenekleri degerlendirin.

3- Teslim Sekli ve Lojistik Planlama: EXW, FOB, CIF gibi uluslararasi teslim sekillerinden
birini segin.

4- Gerekli Belgelerin Hazirlanmasi: Proforma fatura, mense sahadetnamesi, gumruk
beyannamesi gibi evraklari duzenleyin.

5- Uretim ve Kalite Kontrol: Uriinlerin belirlenen kalite standartlarina uygun sekilde
hazirlanmasini saglayin.

6- Gumruik ve Nakliye i§lemleri: UrGnin ihracat glimrikleme islemlerini tamamlayarak
sevkiyatini yapin.

7- Odeme ve Teslimat Sonrasi Siire¢: MUsterinizin ddemesini aldiginizi ve Grinlerin basarili
bir sekilde teslim edildigini kontrol edin.

Ihracat Siirecinde ATIC’in Sundugu Destekler:

¢ Siparis yonetimi ve lojistik sUreclerin optimizasyonu
¢ ABD’ye giriste sertifikasyon ve regllasyon destegi
¢ Odeme ydntemleri ve finansal ¢céziimler konusunda danismanlik
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5. Ihracat Belgelerini Hazirlayin

Her ihracat igslemiigin bazi zorunlu belgeler gereklidir.
Temel ihracat Belgeleri:

¥lProforma Fatura - Aliciya sunulan fiyat teklifidir.

WTicari Fatura - Kesin satis faturasidir.

YACeki Listesi - Urdnin agirlik, miktar ve paketleme detaylarini icerir.
¥lMense Sahadetnamesi - Urlinlin hangi Glkede Uretildigini gdsterir.
YAGUmrUk Beyannamesi - GUmrUk islemlerinin yapilmasini saglar.

Eksiksiz belge hazirlamak, gumruk sUrecglerinde zaman kaybetmemenizi saglar.

ATIC’in Sundugu Destek:

¢ Gumruk igslemleri ve ihracat evraklarinin eksiksiz hazirlanmasi
¢ ABD’ye ihracat icin gerekli FDA, USDA, UL sertifikasyonlarinin alinmasi
¢ Mense Sahadetnamesi, Proforma Fatura ve Ticari Fatura hazirlama danigsmanligi

6. Odeme ve Finansal Siirecleri Dogru Yénetmek

ihracatta ddeme almak en kritik noktalardan biridir. Odemeyi garanti altina almak icin
dogru 6deme yontemini se¢gmek gerekir.

Guvenli ihracat Odeme Yéntemleri:

Pesin Odeme (Advance Payment): En giivenli ydntemdir, ancak musteriicin

dezavantajli olabilir.

Akreditif (Letter of Credit - L/C): Banka glvencesi saglar, blUyUk él¢ekli ihracatlar igin
onerilir.

Vesaik Mukabili Odeme (Documentary Collection): Banka araciligiyla 6deme almanizi

sag@lar.
¥4 Acik Hesap (Open Account): En riskli ydntemdir, glvenilir mUsterilerle tercih edilir.
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Ihracata Nasil Baslanir?

ATIC’in Sundugu Destek:

¢ Gumruk islemleri ve ihracat evraklarinin
eksiksiz hazirlanmasi

¢ ABD’ye ihracat icin gerekli FDA, USDA, UL
sertifikasyonlarinin alinmasi

¢ Mense Sahadetnamesi, Proforma Fatura ve
Ticari Fatura hazirlama danismanligi

ATIC ile ihracatta Glic Kazanin!

ATIC, Turkiye ve ABD arasinda ticaret yapan firmalara profesyonel destek saglayan énci
bir kurulus olarak, ihracat surec¢lerinizi kolaylastirir ve buiyumenizi hizlandirir.

¢ ihracata baslamadan &nce firmanizin hazir olup olmadigini analiz edin.
¢ Dogru hedef pazarlari belirleyerek, ihracat stratejinizi olusturun.

¢ Markanizi ve dijital varliginizi gig¢lendirerek guven olusturun.

¢ ihracat strreclerini eksiksiz yénetin ve gerekli belgeleri hazirlayin.

¢+ Odeme ve finansal slirecleri dogru ydneterek riskleri en aza indirin.

ATIC’in Sundugu Temel Hizmetler:

Hedef pazar analizi ve pazar arastirmasi

ihracat slirecinde stratejik danismanlik

GUmruk islemleri ve belgelendirme destedi
ABD’de sirket kurma, EIN ve DUNS numarasi alma
rehberlidi

Dijital pazarlama ve e-ticaret stratejileri

Siz de ABD’ye ihracat yapmak ve kiiresel pazarda gui¢lii bir oyuncu olmak istiyorsaniz,
ATIC’in uzman desteginden faydalanin!

Detayli bilgi ve profesyonel danigsmanlik almak i¢in bizimle iletisime gegin!
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