TURKIYE’'DEN DUNYAYA
ACILMAK: KURESEL TICARET
FIRSATLARINDAN NASIL
YARARLANABILIRSINIZ?
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Birkac KUresel ticaret, isletmeler i¢cin buyimenin en glic¢li
yollarindan biri. Dogru stratejiyle, Grln ve hizmetlerinizi
yalnizca Turkiye’de degil, dunyanin dért bir yanindaki
musterilere ulastirabilir, markanizi uluslararasi 6l¢gekte
konumlandirabilirsiniz.

Turkiye’den ihracata baslamak g6z korkutucu gibi
goérunse de, adim adim bir planla hem riskleri azaltabilir
hem de kazancinizi artirabilirsiniz.

Bu rehberde, kiiresel ticaret firsatlarini belirlemekten,
uarunlerinizi uluslararasi pazarlarda sergilemeye kadar
atmaniz gereken tium adimlari bulacaksiniz.

1. Kuresel Ticaret Firsatlarini Belirleyin

Klresel ticarete baglamanin ilk adimi, hangi lGlkelerde
firsat oldugunu tespit etmek. Dogru pazar seg¢imi,
yatirimlarinizin karsiligini daha hizli almanizi saglar.

Nasil baglanir?

e Hedef pazarlardaki potansiyel musterileri ve
distribUtorleri arastirin.

o Uriin veya hizmetinizin talep gérdtigu boélgeleri
belirleyin.

e Turkiye’nin serbest ticaret anlagsmalarini inceleyerek
gumrUk avantajlarini 6grenin.

e ithalat tarifeleri, kotalar ve regiilasyonlari analiz edin.

Glncel ipucu: 2025 itibariyla ABD, Almanya, BAE ve
GuUneydogu Asya Ulkeleri, Turk ihracatgilar icin en ylUksek
blUyUme potansiyeli sunan pazarlar arasinda.
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2. Kuresel Ticaretin Temellerini Ogrenin

Her Glkenin ticaret kurallari farklidir. ihracat ve ithalat
mevzuatina hakim olmak, hem yasal riskleri azaltir hem
de sureclerinizi hizlandirir.

Nasil baglanir?
e ihracat-ithalat surecleri, gumruk proseddurlerive
lojistik operasyonlar hakkinda bilgi edinin.
e Uridnlerinizin ihracata uygunlugunu kontrol edin ve
gerekli sertifikalari alin.

3. Urtinlerinizi Uluslararasi Arenada Sergileyin

Marka bilinirligi ve satis hacmi, hedef pazarlarda
gorunurlik sagladik¢a artar. Bu nedenle uluslararasi
fuarlar, sektdrel sergiler ve B2B etkinlikler kritik rol oynar.

Nasil baglanir?
e Hedef pazardaki dnemli fuarlari listeleyin (6rn.
Hannover Messe, CES, Gulfood).
e Sergi alaninizi erken rezerve edin.
e Urlnlerinizi ve tanitim materyallerinizi uluslararasi
standartlara uygun sekilde hazirlayin.
e Etkinlik sonrasi potansiyel musteri takibi yapin.

Guncel Not: 2025’te ABD’deki CES, Almanya’daki
Hannover Messe ve Dubai’deki Gulfood, Turk firmalarinin
yogun katilim g&sterdigi fuarlar arasinda.
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4. Fikri Mulkiyet Haklarinizi Guvenceye Alin

Klresel pazarlarda rekabet ederken marka, patent,
tasarim ve telif haklari gibi fikri muUlkiyet (FM) varliklarinizi
koruma altina almak isletmenizi glivenceye alir.

Nasil baglanir?
e TUm fikri mulkiyet varliklarinizi envanterleyin.
‘WIPO Uzerinden uluslararasi marka tescili bagvurusu
yapin.
e Lisanslama ve distribUtorlGk anlagsmalarinda fikri
mulkiyet maddelerini netlestirin.
e Rakip urunleriinceleyerek olasi ihlal risklerini dnceden
tespit edin.

Sonug: Ihracat Yolculugunuzda ATIC Yaninizda

Turkiye’den kuresel pazarlara agilmak, dogru bilgi, dogru
strateji ve dogru is ortaklari ile cok daha kolay.

ATIC olarak, Turk ihracatg¢ilarinin pazar arastirmasindan
fuar katimina, giumrik danigsmanhgindan is
baglantilarina kadar tUm sUrec¢lerinde yanlarinda
oluyoruz.

Siz de isletmenizi kiiresel sahneye tasimak istiyorsaniz,
bizimle iletisime gegin:

“ atic@aticturkiye.org @ wwwe.aticturkiye.org
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