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KOBI'ler icin Ihracat

Zorunluluk mu,
Firsat mi?




KOBI'LER ICIN IHRACAT

Turkiye'de girisimcilik ekosistemi ve KOBI'ler son yillarda biiyik bir
ivme yakaladi. Ancak ekonomik dalgalanmalar, yuksek maliyetler ve
i¢ pazardaki dengesizlikler isletmelerin blyume yolculugunu
zorlastiriyor. iste bu noktada surdirilebilir basari icin ihracat artik
bir secenek dedil, neredeyse zorunlu bir adim haline geliyor.

Neden ihracata Yonelmek Gerekiyor?

KOBI'ler, Tirkiye ekonomisinin bel kemigini olusturuyor. Ancak
yalnizca i¢ pazara odaklanmak, ekonomik dalgalanmalarda
isletmeleri savunmasiz birakiyor. Oysa yurtdisi pazarlara agilmak

e Yeni musteri kitlelerine ulasmayi,eGelirleri gesitlendirmeyi,
e Marka dedgerini artirmayi,
e Ic pazardaki dalgalanmalara karsi diren¢ kazanmayi saglyor.

Bugln kuresel pazarlarda yer edinmek, yalnizca buyuk sirketlerin
degil, KOBI'lerin de erisebilecedi bir firsat haline geldi.

“Kucguk adimlar, buytik

pazarlara acilan
kapidir.”




ATIC TURKIYE

KOBI'LERIN EN BUYUK ENDISELERI

Ihracata adim atmayi diistinen bircok isletmenin aklinda su sorular var:

Hangi pazara Ihracat sdrecleri Yanlis adimlar
yonelmeliyim? cok mu karmasik? bana zarar verir
mi’?

Bu sorular son derece hakli ve dogal. Ancak dogru danigsmanlik, guvenilir
kanallar ve stratejik is ortakliklari bulundugunda ihracatin sanildigi kadar
g0z korkutucu olmadigi gorultyor.

DOGRU KANAL, DOGRU STRATEJI

lhracat yolculuguna ¢ikarken en kritik unsur, dogru pazari segmek ve
dogru kanallarla iletisim kurmaktir. Erken asamada global duslinmek,
sektorunUz igin uygun olan pazarlara odaklanmak ve guglu is baglantilari
kurmak sureci ¢cok daha kolay hale getirir.

Yeni donemde sermaye tek basina yeterli olmayacak. Uluslararasi
baglantilar, stratejik partnerlikler, dijitallesme ve hizli hareket edebilme
vizyonu basariyi belirleyecek.




Ihracata Baslamak
Korkuldugu Gibi
Degil

Pek cok KOBI, ihracati gdziinde
buyutuyor. Oysa kugUk bir adim bile
markanizi global arenaya tasiyabilir.

Bugln attiginiz adimlar, yarinin guglu is
birliklerine ve surdurtlebilir bUyumeye
donusebilir.

Kisacasl, ihracat yalnizca yeni bir gelir
kapisi degil; ayni zamanda gelecedinizi
glvence altina alacak stratejik bir
hamledir.

KOBI'ler icin ihracata ydnelmek artik bir
tercih degil, gelecedi garanti altina
almanin en gugli yolu. Dogru stratejiyle,
dogru zamanda, dogru pazarla bulusan
her igletme global Olgekte rekabet
edebilir.



